
>> Frische Energie gesucht!

Vertriebsmanager (m/w) Bereich Märkte im Ausland

Erneuerbare Energien sind geprägt durch schnelle technische Entwicklungsschritte, regelmäßig angepasste gesetzliche Rahmenbedingungen 
und ständig neue Marktanforderungen. Der Ausbau und die gleichzeitige Marktintegration der Erneuerbaren Energien sind dabei vorherrschende 
Themen. Die WSB Unternehmensgruppe mit Stammsitz in Dresden ist einer der großen Komplettanbieter für Windenergie- und Photovoltaikpro-
jekte in Deutschland. Seit 1996 wurden mit einem Investitionsvolumen von mehr als 600 Mio. € über 470 MW Leistung installiert. Europaweit 
arbeiten mehr als 200 Mitarbeiter für sauberen Strom – in Deutschland, Frankreich, Polen, Tschechien und Rumänien.

Zur Verstärkung unseres Teams in Dresden suchen wir ab sofort einen Vertriebsmanager (m/w) Bereich Märkte im Ausland. 

Zuverlässigkeit, ein strukturierter und zielorientierter Arbeitsstil mit einem hohen Maß an Selbstständigkeit sowie die Bereitschaft zu häufigeren 
Dienstreisen vor allem ins Ausland setzen wir als selbstverständlich voraus. 

Sind Sie bereit, sich beruflich weiterzuentwickeln und diese Herausforderungen in einem innovativen Unternehmen anzunehmen? Wir bieten 
Ihnen interessante Aufgaben in einer Wachstumsbranche, gute Weiterbildungsmöglichkeiten und ein freundliches, dynamisches Team. Wenn Sie 
darüber hinaus Interesse an Erneuerbaren Energien haben, dann freuen wir uns, Sie kennen zu lernen.

Die Stellenbesetzung erfolgt in Vollzeit. Bitte senden Sie Ihre aussagekräftige Bewerbung mit Angabe Ihrer Gehaltsvorstellung und des frühesten 
Eintrittstermins per E-Mail an: k.kirstein@wsb.de

WSB Invest GmbH   Frau Katja Kirstein   Schweizer Straße 3a   01069 Dresden   k.kirstein@wsb.de   www.wsb.de   

IHR PROFIL

>>	 Studium der Wirtschaftswissenschaften oder des Wirt-
	 schaftsingenieurwesens  
>>	 Mehrjährige Praxiserfahrung im Vertrieb von Kapitalanla-
	 gen oder Investitionsgütern sowie Branchenkenntnisse im 
	 Bereich der erneuerbaren Energien von Vorteil
>>	 Sehr gute MS Office-Kenntnisse
>>	 Ausgezeichnete Deutsch- Kenntnisse, sehr gute Kenntnisse 
	 in Englisch und mindestens einer weiteren Fremdsprache 
	 (insbesondere Französisch oder einer slawischen Sprache)
>>	 Sehr hohe interkulturelle Kompetenz
>>	 Ausgeprägte Kommunikations- und Organisationsfähigkeit 
	 sowie Verhandlungssicherheit
>>	 Belastbarkeit auch in hektischen Situationen

IHRE AUFGABEN

>>	 Koordination der Vertriebsaktivitäten der WSB- Auslandsgesell-
	 schaften
>>	 Aufbau und Pflege von internationalen Geschäftsbeziehungen
>>	 Unterstützung der Auslandsgesellschaften in allen Verkaufsphasen 
	 sowie teilweise selbstständige Abwicklung des Verkaufs
>>	 Berichterstattung an die WSB-Konzerngeschäftsführung in Deutsch-
	 land
>>	 Unterstützung des Produktmanagements bei der Entwicklung neu-
	 er Markt- und Produktstrategien


